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I progettn Ardency nasce nel 2001, catalizando e
esperierze dei fondaton nello sviluppo o grandi progetti
ol Information & Commumication Technology finalizzatl a
dare slancio competitive alle imprese attraverso un utifizzo
intelligente del proprio patrimanio informativo.

Animata da senso di eoncreterza, competenza e capacith
propositiva, Ardency si propone da subito come System
Imtegrator inmovativo e totaimente dedicato allingegnerda
dell'Informazione.

Dimostrando razionaliti & pragmatismo, Ardency focalizza la
propria attenziona sulla costruzione di un rapporto di lungo
termine con il Cliente, offrendo valore in cambio defla fiducia
prima accordata ed, infine, guadagnata sul campa.

Sono difatti diverse decine | Clienti, operant in diversi
comparti produttivi, per | quall Ardency ha sviluppata una
sefie di progetti di successo basati sulla trasformazione di
dati, sia strutturati che destrutturati, in informazioni
“mission critical”.

* ASSICURAZIOMNI

* BAMOHE

* FARMA,

* GRANMDE DISTRIBUZIONE
* IMDUSTRIA

* SEERVIZI

* TELECOMUMICAZIOMI

Dall'imtegrazione di conoscenze tecnologiche, di processo ed
organizzative, emerge uno degll aspettl mappiormente
apprezzati dai Clienti di Ardency: |2 capacii nel comprendere
I loro modello ol business e di proparre & sviluppare |8
soduzioni informatiche pid indicate.

Coerente con [ sua visione, Ardency si @ specializzata su due
precise linee di offerts;

* LA BUSINESE INTELLIGENEBE
* IL DOCUMEMNT MANAGEMEMNT
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I_ “Dimostrando razionalith
g pragmatismo, Ardency
focalizza la propria attenzione
stilla costruzione di un rappaorto
di lunga terming can il Cliente”

IDENTITA

La Misslon: uno scouting continuo sy tecnologle innovative &
performantl, oltre che formaziona & agolornamento continul del
propri consulenti, fanno di Ardency || System Integrator delle Imprese
orientate a incrementare il propria vantaggio competitivo estraendo

valore dal proprio patimaonio informative,

La Wislom: diventare il System Integrator di rifermento mondiale per
e azlande che compatono da leader nella ‘Information Soclety’,

THE INFORMATION

ENGINEERING COMPANY
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|deare, proporre e sviluppare soluzioni di Business
Intelligence & Document Management che siano di
conereto supporto alla strategia di crescita aziendale, ha
fatto di Ardency un partner di riferimento per i propri Cliemti,
D conseguenza il modello d'offerta di Ardency @ stato
plasmato attorno alle tre leve tipiche della creagone di valore
di un'azienda modema: le Tecnologie, I'0manizzazions ed |
Processl,

A RPLOENE )
PROGETTI ICT

Con l'implementazione di progetti ICT, Ardency favorisce le strategie di
radonalizzazione e di sviluppo competitivo dei propri Clienti, intervenendo
nel supportare la re-ingegnenzzazione o la creazione di nuovi process,
In qualith di System Imegrator di nuova generazione, Ardency
interpreta le esigenze di business del Clients nel suo particolare settore,
disegreando, realizzando e gestendo progettl specificl per aziende
anche multinazionali, on-site, ma anche in modalith outsourcing,
allineando |a componente ICT alle strategie aziendall.

FORMAZIONE FUNZIONALE

A fine di rendere | Client autonom| ed efficac nell'utilizzo di tecnologie
sofisticate come quelle implementate, Ardency ha sviluppato un'offerta
di formazione ad-hoe: Formagone 1-1, in aula o a distanza, organizzata
in logica dl progetto per affiancare e supportare sia figure
professionall, che | pestori tecnologicd.

ASSISTEMZIA E MANUTENMZIONE

Ardency sague | propn Clienti supportandone |'evoluzione ordinana e
parantendo foro gli imtervent] straordinarl del sisteml  sviluppati;
interventi programmati o su chiamata garantii fino a Tvell di
assistenza 24x7.
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E CARICAMENTO DATI

(EAHATTEFEIETII:HE
DISTINTIVE

« Una semplice quanto preciza focalizzazione:
Inpegner dell'lnformazion:

[Ina chiara visione di come la Tecnolopgia
supporta l2 strategia di crescita aziendale

lIn Management oon centinala di proget

ICT di successo gestiti in decenni di esperienze
Un team di Consulenti altamente

specializzati ed in continua formazione
Partnership con Tecnologie leader e Innowative
Capacith di lavorare per obiettii, instauranda
rapportl di lungo termine, basati semplicemente
sulla reciproca stima

i
o,

ESTRAZIONE

,

DRGAMIZZAZIONE DATI

IN INFORMAZIOMI

YWWW.ARDENEY.IT

ADATTABILITA
ASCOLTD
COMPETENZA
CONCRETEZZA
EMPATIA
PROPOSITIVITA
RESPONSABILITA
TRASPARENZA
VISIONE

DOCUMENTI E IMMATGIMI

TECHOLOGIE DI RIFERIMENTO
Lapprofondita e cerificata conoscenza sia delle lecnologie leader dl
mercato che del “new player” a valore aggiurto, fanno di Ardency
il Partner jdeale per le Imprese che fanno uso della tecnologia come
stumento stralegico i leadership.
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PROGETTI!I DI SUCCESSO

Credit Management KP Applcation (Telecomunicazioni):
ﬂuturn.munv del processo i r'untrulln le| 5

I.:-rnpn redle (riduzione del 30%: dei tvm;u di attivagone dal
recupern credi).
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G.P Reporting System (Grande Distribuzionel; 5
gistema centralizzato di Governance Mdﬂ" Mg
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Creallune Dashboard (Grande Distribuzione):
i Aone di .:.ILI:IHHI di ElltH rise Huplr‘unu in grado di

fomire una visione ge

dal punto di vista ﬁnmmnu o hH 113 quella operativo, In

tempestiva ed ubigua.
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DWH on line, Reporting, Cruscotti Aziendall 1E-wmm9n:&
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reall i grada di n

Fit| l[l't]u’ld vincolari .{||'JI.I1IJI‘tII |j|
0 a di CAM all'avanguardia capace di
creare profili di dienti interessanti vendibili alle altre adende,

Sviluppo reporistica (Bancariol: Progetto di elaboraziona
delle previsionl di vendita e di gestione della repartistica
inerente al prodotto “mutoi®.

WWW.ARDEMCY.IT

|_'...nmanqramumm

idesle per lo sviluppo del nosiro
progeito di Bl ed ha saputo fomirck
|a saluzione pil idonea al
soddisiacimento dei nostri
fabbisogni imformativi, nel plena
rispetto dei tempi concordati...”

Alredo Fabbri
IT Manager
Hokding del Giochi Sp.a. J

 per fe quall anbiamo

__'I

Dall'implementazione del sistema ETL, alla costnzione del DWH
(Grande Distribuziona) Implementazions di un sistema di esiraziona,
trasformaziong @ cafcamento del dati unitameme alla l}uammm
del DWH. Fomnitura di reportistica istiuzionale a supporto del processo
decisionale del manager e di imformazioni sul singoll puntl wendits.

Progetto di ECM (Grande Distribuzione): Acquisizione e trasformarione
in fiormato elettronico del dati inseriti all‘intemo delle schede di richiesta
delle Hdelity Card compliate manuaimente dagll et finall, unitamente
ad implementazione di sistemd di gestione report relativi a tall profill.

Creazione d un sisiema di elaborazione dali per il CRM (Grande
Distribuziona): Fornitura di soluzionl personalizzate per i singoli pundi
vendita, basati sull'estrazione, elaborazione e carcamento
dei datl d cassa nel sistema DWH, | cul risultati supportano le
campagne di Marketing e le politiche di Customer Relationship
Management.
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